
Dopo 50 quotazioni
portate a conclusione

sul mercato Aim
di Borsa Italiana,

la società di advisory
allunga la catena
del valore con una
nuova proposta

Abbiamo chiuso il 2020 con la

j quotazione di Mit Sim, che è
la 50esima della nostra storia».

Corinna zur Nedden, ceo di
Ambromobiliare è orgogliosa di una
storia che in pochi anni ha portato la
società a essere l'advisor con la più alta

Ambromobiliare,
l'advisor n. 1
di Gaetano Belloni
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Corinna zur Nedden,
Ambromobiliareceo di

Franceschini, presidente
Ambromobiliare

specializzazione sul mercato Aim, il
segmento di Borsa Italiana riservato alle
pmi. «L'anno scorso abbiamo accom­
pagnato alla quotazione diverse azien­
de dalle significative prospettive di cre­
scita». Come eVISO, che opera nel set­
tore dell'intelligenza artificiale svilup­
pando soluzioni che creano valore attra­
verso la capacità previsionale e il moni­
toraggio dei processi, e Cornai, specia­
lizzata nella realizzazione di impianti
fotovoltaici di grande potenza che pun­
ta ai mercati dell'Africa e del Medio
Oriente. Entrambe entrate con succes­

so in dicembre a far parte del listino del­
le piccole imprese innovative.
Zur Nedden, nata in Germania, si è lau­
reata in economia e commercio e dopo
una breve esperienza presso Bosch auto­
motive si è trasferita a Milano, dove ha
lavorato nel settore della moda come

investor relations manager. Poi, metten­
do a frutto sia le competenze acquisite
sia una naturale ecletticità, ha impres­
so una svolta radicale alla sua attività

professionale. «Decisivo è stato l'incon­
tro con Giovanni Natali, l'attuale ceo di
4Aim Sicaf, con il quale ho iniziato a
operare nell'ambito finanziario e, nel
2007, una settimana prima del clamo­
roso fallimento di Lehman Brothers,
abbiamo fondato la Natali & Partners,
poi divenuta Ambromobiliare, con l'i­
dea di quotare le aziende», ha raccon­
tato Corinna.

Gustavo
di

Nasce così, in un momento estrema­
mente delicato per l'economia interna­
zionale, una società di advisory in finan­
za strategica, che opera con l'obiettivo
di costituire un punto di riferimento per
gli imprenditori di medie dimensioni.
L'ultima mossa, la creazione di Mit Sim,
rappresenta una tappa fondamentale del­
la strategia di crescita. «Perché prende
forma con l'intento di proporsi come
intermediario nella prestazione dei ser­
vizi di investimento finalizzati a sup­
portare le pmi che intendono aprire il
proprio capitale al mercato, affiancan­
dole nella fase di collocamento e assu­

mendo il ruolo di operatore specialista.
Il target di clientela è costituito esclu­
sivamente da controparti qualificate e
da clienti professionali», ha precisato
zur Nedden, che presiede il Consiglio
di amministrazione della nuova struttu­

ra, a cui partecipano anche Giovanni
Natali e Gustavo Franceschini, presi­
dente di Ambromobiliare. portando,
insieme ad altri profesionisti. tutte le
loro competenze di banca e finanza, ma
senza legami istituzionali. «Per noi l'in­
dipendenza è molto importante, la con­
sulenza che offriamo è frutto esclusiva­

mente della professionalità di una squa­
dra di operatori molto preparata, forte
di più di 50 operazioni portate a con­
clusione», ha sottolineato zur Nedden.
Nel 2019. Ambromobiliare ha chiuso

con successo 9 operazioni di Ipo, por­
tando il fatturato della boutique finan­
ziaria a 3 milioni di euro.
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